{5 VENDRE TAGES
m— PLUS ourgeois

STAGE ANIME PAR: Maryse Portier

SESSIONS © 7 avril 2021 ® 7 octobre 2021
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OUVERT AUX CHEFS D’ENTREPRISE
ET/OU AU PERSONNEL DE VENTE

DEVELOPPER UNE ~ CULTURE
D'’ENTREPRISE ET DU DETAIL POUR
ACCROITRE LA PERFORMANCE

La vente nest pas seulement une affaire de discours :
c’est une somme d’attentions, de détails et une véritable

culture portée aussi bien sur le produit qu’au service
du client. La riche expérience de Maryse Portier est

pleinement mise a profit pour ce stage, ou elle partage /V\O DAL'TES D7| NSCR|PT|ON

ses conseils pratiques, particulierement adaptés pour
développer la performance des équipes de vente. LES STAGES SONT LIMITES A UN MAXIMUM
Ainsi, chacun recoit les clés pour non seulement vendre DE 8 PARTICIPANTS.

plus, mais aussi vendre mieux, en offrant un accueil
personnalisé et des recommandations pertinentes.

Dés que vous aurez choisi une date, inscrivez-vous trés
vite aupreés de votre commercial ou de Christelle.

En cas d’empéchement merci de nous avertir dans les
meilleurs délais, afin que nous proposions votre place
a un(e) de vos collégues, (repas sur place assuré).

LIEU DU STAGE

Moulins Bourgeois - 77 510 Verdelot
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Moulin - tél. : 01 64 04 81 04 ==Jd=- m 77510 VERDELOT
Christelle - tél. : 0164 04 82 75 Moulins Bourgeois moulins-bourgeois.com




